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Berufsakademie
Handel

Von der Lehre zum Master:
Qualifizieren Sie sich fiir Fiihrungsaufgaben!

ie ganze Welt ist Handel. Die Kunden haben

Berufschance Handel die Qual der Wahl: ihnen stehen viele lokale

Geschiéfte, zahlreiche Plattformen, tausende

Anbieter und zigtausende Produkte zur Verfu-

gung. Und doch: Einige davon stechen durch

Professionalitdt hervor. Auch Fachgeschifte vor Ort verzeichnen

derzeit eine Renaissance. Warum? Die Antwort steckt im Begriff

selbst: Weil es FACH-Geschafte sind. Orte, an denen den langst

Uberforderten Konsumenten Antworten gegeben werden, statt sie

mit FAQ-Fragekatalogen abzufertigen; Orte, an denen der personli-

che Kontakt noch etwas zahlt; Orte, an denen Qualitat und Service
einen hohen Stellenwert haben.

Akademische
Ausbildungen
WIFI-Lehrginge Akad. Handelsmanager

Handels- und

MSc Handelsmanagement
Marketingassistent

A

Berufspraxis

A Damit Handelsbetriebe im stationdren und im Online-Handel
Berufsausbildung (Lehre, HBLA, HASCH, BMS) diese Leistungen bieten kénnen, brauchen sie entsprechend ausge-
bildete Mitarbeiter. Viele von ihnen kommen aus der Lehre und
bringen eine gute Basis mit. Die Berufsakademie Handel eroffnet
engagierten Menschen eine neue Perspektive, reicht ihnen die Hand zum Aufstieg auf die Karriereleiter. Karriere mit Lehre? Nattrlich -
aber in einer neuen Dimension: Die Berufsakademie ist DIE Weiterbildungsmoglichkeit fir Fachkréfte im Handel. Vom Meister zum Mas-
ter - hier wird diese Vision Realitét.

Die Berufsakademie Handel bietet erfahrenen Handels-Mitarbeitern mit abgeschlossener Berufsausbildung die Chance auf eine Hoher-
qualifizierung auf Hochschulniveau. Ein akademischer Abschluss ist bei entsprechender Berufserfahrung auch ohne Matura méglich - weil
die Fachkompetenz zdhlt. Die Berufsakademie Handel ist zweistufig aufgebaut und lasst sich flexibel mit der Berufstatigkeit verbinden.

Die Teilnehmer kénnen entweder im zweisemestrigen Expertenlehrgang das Diplom ,Akademischer Handelsmanager” erwerben
oder in vier Semestern mit dem ,Master of Science (MSc) Handelsmanagement” abschliefen. Die Ausbildungen werden gemeinsam mit
der FHWien der WKW durchgefiihrt, die auch die akademischen Grade verleiht.

Berufsakademie Handel Anmeldung Tel 05 90 90 5-7289
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Karriere mit Lehre

Aufgrund der gemeinsamen Entwicklung des Lehrgangs mit der
Bundessparte Handel und der Wirtschaft geniel’t die Fachakade-
mie Handel eine hohe Akzeptanz seitens der Wirtschaft.

Berufsbegleitend zum akademischen Abschluss

Damit die Lehre als eine der wichtigsten Ausbildungsschienen at-
traktiv bleibt, muss es auch Lehrabsolventen moglich sein, akade-
mische Abschliisse anzustreben.

Berufsbildung auf Hochschulniveau

Die Weiterbildungsschiene ist berufsbegleitend und fiihrt in vier
Semestern zum akademischen Abschluss. Anrechnungsmaoglich-
keiten werden im Bewerbungsverfahren geklart.

Anmeldung Tel 05 90 90 5-7289

Praxis + Theorie = Erfolg

Das Besondere an der Berufsakademie ist, dass Sie als Studieren-
der wissenschaftliche Grundlagen laufend mit aktuellem berufs-
praktischem Know-how verknipfen.

Genau diese Verbindung von Praxis und Fachkompetenz wird in
der Wirtschaft stark nachgefragt und verschafft lhnen einen Karrie-
resprung!

,Gerade im Handel steigen die Anforderungen an Mitarbeiter und
Fihrungskrdfte laufend an. In allen BetriebsgrofSen und Branchen
sind topausgebildete Handelsmanager gefragt, die in Theorie und
Praxis sattelfest sind und ihr Wissen mit Engagement umsetzen
kénnen.”

KommR Peter Buchmiiller, Bundesspartenobmann Handel

Berufsakademie Handel 3



Allgemeine Informationen

Personen, die sich im Handel beruflich entwickeln, beginnen ihre
Laufbahn im Allgemeinen mit einer Lehrlingsausbildung. Auf-
grund der Heterogenitat der rund 81.000 Handelsbetriebe in Os-
terreich und abhéngig von der Unternehmensgrée und der Aus-
differenzierung der Markte, auf denen diese Betriebe tétig sind,
konnen die beruflichen Tatigkeitsfelder von Handelsangestellten
stark variieren.

Bislang fehlte jedoch ein Ausbildungsangebot, das Personen mit
unterschiedlichen Entwicklungsverldufen, die nach Abschluss ih-
rer Berufsausbildung bereits eine mehrjahrige Berufserfahrung er-
worben haben, eine systematisierte und akademisierte Hoher-
qualifizierung im Handel erméglicht.

Die Berufsakademie Handel ermoglicht Thnen nun genau diese
Qualifikation. Sie bietet ein akademisches Weiterbildungspro-
gramm, das Handelsmitarbeiter/innen auf Karrierespriinge vorbe-
reitet - auch ohne Matura.
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Die ,Berufsakademie Handel” bereitet wissenschaftlich fundiert
und gleichzeitig mit starkem Praxisbezug auf Managementaufga-
ben und Fiihrungsfunktionen vor.

Absolventen/innen der Berufsakademie Handel kbnnen auf um-
fassendes praxisorientiertes Wissen in den Bereichen Betriebswirt-
schaftslehre, Recht, Warenmanagement, Rechnungswesen, Mar-
keting & Sales, Englisch, Mitarbeiterfiihrung, Arbeitsrecht und Lea-
dership zurlickgreifen. Selbstverstandlich werden aktuelle Trends
im Handel berticksichtigt und dem Bereich E-Commerce entspre-
chender Platz eingerdumt. ,Handel im Wandel” ist auf der Berufs-
akademie kein leeres Schlagwort, sondern Teil des Lehrplanes.

Berufsakademie Handel

tirol.wifi.at/ba-handel

Der ,MSc Handelsmanagement” schlieit mit der Verfassung einer
wissenschaftlichen Arbeit in Form einer Master Thesis ab. Die
Master Thesis ist eine praxisorientierte wissenschaftlich aufberei-
tete Arbeit mit einem fiir den Handelsmanager relevanten Thema.

Absolventen der Berufsakademie Handel kdnnen Teams und Ar-
beitsprozesse managen und Uberzeugen durch professionelles
Auftreten und meistern alle auftretenden Kommunikationssituati-
onen souverdn. Sie verfligen iber wissenschaftlich fundiertes Ma-
nagementwissen und aktuellstes berufspraktisches Know-how,
das sie fir hohere Aufgaben in Handelsunternehmen oder die
Selbsténdigkeit qualifiziert.

Nutzen

Die Berufsakademie Handel ist eine gelungene Kombination aus
kompakten, theoretisch fundiertem Wissen und praxisnaher Aus-
bildung. Nach Abschluss der Ausbildung qualifizieren Sie sich als:

e Produkt- oder Kundengruppenmanager

* Shopleiter

e Einkaufs- oder Vertriebsleiter

¢ Abteilungs- oder Marketingleiter

¢ Gebiets- bzw. Regionalleiter, iberregionaler Leiter

e Crlnder bzw. Geschéftsfiihrer von Handelsunternehmen
e Unternehmensnachfolger

Die Berufsakademie Handel ermoglicht

e durch die berufsbegleitend konzipierte Ausbildung eine fun-
dierte Weiterbildung neben der Berufstatigkeit

 durch die methodische Vorgangsweise ein Erkennen der
eigenen personlichen Starken und Schwéchen. Das Selbstbe-
wusstsein sowie Fiihrungs-Skills werden gestérkt

* auch ohne Matura oder Studienberechtigungspriifung den
Erwerb eines akademischen Grades

Nutzen fiir das Unternehmen

¢ Beitrag zum Unternehmenserfolg durch qualifizierte Mitarbei-
ter mit strategischem Verstandnis und Flihrungskompetenzen

e Erhéhung der Wettbewerbsfahigkeit durch Berticksichtigung
aktuellen betriebswirtschaftlichen Knowhows

* Zukunftsorientierung durch Mitarbeiter, die ihre Fachkompe-
tenz direkt in den beruflichen Alltag einbringen

Anmeldung Tel 05 90 90 5-7289
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Rechtliche Rahmenbedingungen

Die Lehrgdnge werden vom WIFI gemeinsam mit der FHWien
durchgefiihrt.

Die rechtliche Verankerung dieser Weiterbildungslehrgédnge ist
das Bundesgesetz tiber Fachhochschul-Studiengédnge (Fachhoch-
schul-Studiengesetz - FHStG). Demzufolge werden die Weiterbil-
dungslehrgénge gemaf §9 FHStG organisiert.

Auswahlverfahren

Fur die Zulassung zum Fachhochschullehrgang ist eine schriftliche
Bewerbung (Bewerbungsbogen, Motivationsschreiben, Lebens-
lauf) erforderlich. Das entsprechende Formular finden Sie im An-
hang.

Die Entscheidung tiber eine Aufnahme wird nach Priifung der Zu-
lassungsvoraussetzungen ausschlieflich von der Aufnahmekom-
mission getroffen. Die Aufnahmekommission setzt sich aus der
wissenschaftlichen Leitung der FHWien sowie aus Vertretern des
WIFI Tirol zusammen.

Anrechnungsmoglichkeiten

Es besteht die Moglichkeit der Anrechnung von Ausbildungen,
wie zB Handels- und Marketingassistent, Unternehmerprifung,
WIFI Buchhalterprifung. Wir informieren Sie gerne tiber Ihre An-
rechnungsmaoglichkeiten.

Anwesenheit

Grundsitzlich besteht bei samtlichen (Teil-)Modulen Anwesen-
heitspflicht. Mindestanwesendheit von 75 % pro Modul.

Highlights

Die Highlights der ,Berufsakademie Handel” im Uberblick:

Methodik/Didaktik

Der hohe Standard der Berufsakademie Handel basiert auf der
wissenschaftlichen Fundiertheit der Lehrinhalte sowie der fachli-
chen und didaktischen Qualitdt der Vortragenden. Zum Einsatz
kommen praxisorientierte Vortragende aus Forschung und Lehre,
Fuhrungskrafte aus der Wirtschaft sowie Experten aus den jeweili-
gen Themengebieten.

Zur Qualitatssicherung und zur Hebung bzw. Férderung der Wir-
kung und Nachhaltigkeit der Ausbildungen sind folgende Unter-
richtsformen vorgesehen:

e Interaktiver Vortrag

* Gruppenarbeit

* Diskussionen

¢ Addquater Medieneinsatz

* Arbeitsblétter und Checklisten

» Feedback, Selbstkontrolle und Selbstbetreuung

* Diskussionen und Besprechungen, Aufarbeitung von Fallbei-
spielen aus dem Praxisumfeld der Teilnehmer

* Projektarbeiten sowie die Master-Arbeit

* Studierendenzentriertes Lernen: Aktives und eigenverant-
wortliches Lernen steht in der Ausbildung im Vordergrund.
Neben den Prasenzeinheiten mussen Selbstlerneinheiten,
u. a. fiir die Aneignung von Grundlagenwissen, Ausarbeitung
von Fallbeispielen, Vorbereitung auf Modulprifungen, Erstel-
lung der Masterthesis aufgewendet werden.

* Berufsbegleitend zum akademischen Abschluss: Starkung der Lehre als eine der wichtigsten Ausbildungsschienen - Chance, mit
einer abgeschlossenen Berufsausbildung und mehrjdhriger Berufserfahrung eine Hoherqualifizierung auf Hochschulniveau zu

erreichen - auch ohne Matura

e Berufsausbildung auf Hochschulniveau: Berufsbegleitende Lehrgangsorganisation fiihrt in vier Semestern zum akademischem

Abschluss

e Praxis + Theorie = Erfolg: Laufende Verkniipfung von wissenschaftlichen Grundlagen mit aktuellen berufspraktischem Know-how

* Kooperation mit akademischem Partner mit sehr guter Qualitat

o Akzeptanz in der Wirtschaft
¢ Durchlassigkeit: Anerkennung bestimmter WIFI Lehrgange

¢ Die Lehrbeauftragten sind Berufspraktiker/innen mit weitreichender Erfahrung im jeweiligen Berufsfeld und akademisch qualifiziert.

Anmeldung Tel 05 90 90 5-7289
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Akademischer

Handelsmanager

Zielgruppe

Der Lehrgang ,Akademischer Handelsmanager” richtet sich an

* Personen, die den Handel aus mehrjéhriger Berufserfahrung
kennen und sich weiterentwickeln moéchten

e Personen, die in anderen Branchen Berufserfahrung haben
und in den Handel wechseln méchten

e Personen, die ihre beruflichen Chancen erhohen mochten

Voraussetzungen

Die Eingangsvoraussetzungen fiir den Lehrgang (1. und 2. Semes-

ter) lauten wie folgt:

¢ Personen mit einer abgeschlossenen Berufsausbildung (Lehre,
HBLA, HASCH, BMS)

und

* mindestens 2 Jahre Berufserfahrung vorzugsweise im Handel
(exkl. Lehrzeit) sowie

e Englisch-Kenntnisse (mind. A2 Level - empfohlen wird A2/B1)

¢ Deutsch-Kenntnisse (mind. C1 Niveau)

¢ Motivationsschreiben mit Lebenslauf

¢ Personliche Teilnahme am Aufnahmegesprach

Lernziele

Absolventen des Lehrgangs Akademischer Handelsmanager er-
werben sich eine systematisierte und akademisierte Hoherqualifi-
zierung fiir den Handel. Der Lehrgang ist praxisorientiert und be-
riicksichtigt die durch Berufserfahrung erworbene Kompetenzen.

Die Absolventen verfiigen iiber umfassendes und fundiertes The-
oriewissen in den Fachbereichen Unternehmensfiihrung und Res-
sourcenmanagement, Grundziige des Rechts, Handelsbetriebs-
lehre und Warenmanagement, eCommerce, Rechnungswesen
und Finanzen im Handel, Strategisches Marketing, Verkaufspsy-
chologie, Mitarbeiterfiihrung und Arbeitsrecht sowie Business
Englisch. Zudem werden sie fiir die Lehrlingsausbildung qualifi-
ziert.

Des Weiteren wird im Lehrgang die sozial-kommunikative Kom-
petenz trainiert und dadurch die Umsetzungsfihigkeit fir prakti-
sche Unternehmenssituationen gestérkt. So kénnen Sie lhr eige-
nes Handeln und Auftreten reflektieren und professionell im Ge-
schiftsalltag auftreten.

Berufsakademie Handel

tirol.wifi.at/ba-handel

Priifung und Abschluss

Voraussetzung zum positiven Abschluss ist der Besuch derim Cur-
riculum vorgeschriebenen Lehrveranstaltungen sowie der einzel-
nen Modulpriifungen. Wurde eine Priifung negativ beurteilt, oder
ist ein Prifungsantritt an dem Hauptpriifungstermin aus irgendei-
nem Grund nicht moglich, haben die Teilnehmer/innen die Mog-
lichkeit die Priifung zu einem Nachtermin zu wiederholen. Eine
Prifung darf zweimal wiederholt werden. Die zweite Wiederho-
lung (= der 3. Priiffungsantritt) ist eine kommissionelle Priifung.

Die Teilnahme am Lehrgang und die positive Absolvierung der
vorgeschriebenen Abschlusspriifungen werden durch ein Zeugnis
mit der Bezeichnung ,Akademische/r Handelsmanager/in” beur-
kundet.

Organisatorische Details

Finden Sie unter: tirol.wifi.at/ba-handel

Der Lehrgang dauert 2 Semester mit insgesamt 390 Lehreinheiten
und umfasst 60 ECTS-Punkte.

Es gelten die Allgemeinen Geschéftsbedingungen des WIFI Tirol,
nachzulesen im WIFI- Kursbuch oder unter www.tirol.wifi.at/agb

Informationen zum Thema Forderungen finden Sie auf unserer
Homepage unter www.tirol.wifi.at/foerderungen

Anmeldung Tel 05 90 90 5-7289
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Studienplanmatrix

|1. Semester
Modul-Nr Modultitel Typ | Modulart Vahl/Pflich Gewicht Beurteilung ECTS LE SWS
L9_MHM_1_H1 |BWLund Rechtim Handel KM P 8 60 4
Unt h flih d
Hi1 ntemehmensfuhrung un v P 50% | schriftliche Pr. 3 30 2
Ressourcenmanagement
H12 Projektmanagement v P 10% Projektplan 2 15 1
H13 Grundziige des Rechts ILv P 40% schriftliche Pr. 3 15 1
Handelsbetriebslehre und
L9_MHM_1_H2 Warenmanalgement Y M ILv P 100% schriftliche Pr. 9 60 4
L9_MHM_1_H3 |[Strategisches Marketing M ILvV P 100% schriftl. Arbeit 4 30 2
L9_MHM_1_H4 Mitarbeiterfihrung und Arbeitsrecht im KM p 9 60 2
Handel
H41 Human Resources Management ILv P 50% schriftliche Pr. 5 30 2
H42 Ausbilderpriifung (inkl. Fachgespréch) ILv P 50% mdindliche Pr. 4 30 2
Summenzeile: 30 14
LVS = SummeSWS*LV-Wochen (15 pro Semester) 210
2. Semester
Modul-Nr Modultitel Typ | Modulart Vahl/Pflich Gewicht Beurteilung ECTS LE SWS
L9_MHM_2_H5 [Rechnungswesen im Handel M ILvV P 100% schriftliche Pr. 8 45 3
Psychologi Verkauf:
L9_MHM_2_H6 szriazfci':sz'f;hzr aufs und m| v P 100% | mindliche Pr. 3 30 2
L9_MHM_2_H7 |[Business English 1 M ILv P 100% schriftl. Pr. 2 15 1
L9_MHM_2_H8 |Business Research M ILvV P 100% Expose 13 45 3
L9_MHM_2_H9 |Finanzen und Investition im Handel M ILV P 100% schriftl. Pr. 3 15 1
. Prasentati d
L9_MHM_2_H10 [Social Skills m| o P 1009 | rosentationun 1 30 2
Ubungen
Summenzeile: 30 12
LVS = SummeSWS*LV-Wochen (15 pro Semester) 180
Anmeldung Tel 05 90 90 5-7289 Berufsakademie Handel 7




Vom Meister zum Master? Die Berufsakademie Handel macht diese
Vision zur Realitat. Hier fihrt berufliche Praxis direkt zum akademi-
schen Abschluss - auch ohne Matura.

Die Berufsakademie Handel wird mit der FHWien als akademischem
Partner durchgefiihrt. Der akademische Grad Master Science (MSc)
wird von der FHWien verliehen und ist international anerkannt.

8 Berufsakademie Handel Anmeldung Tel 05 90 90 5-7289
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MSc Handelsmanagement

Zielgruppe

Der FH Studiengang ,MSc Handelsmanagement” richtet sich an:

* Personen mit mehrjahriger Handelsberufserfahrung

* Leitende Handelsangestellte

¢ Selbststdndige Handler

o Akademiker/innen, die ihren Beruf in den Handel verlegen
wollen

Diese Ausbildung soll sie dazu beféhigen, strategische Fiihrungs-
funktionen in Handelsunternehmen zu iibernehmen (wie z.B. die
Leitung einer Auslandsniederlassung) oder strategische Grolpro-
jekte durchzufiihren (wie z.B. Griindung neuer Geschéftsfelder
oder Aufbau neuer Vertriebswege) oder selbst ein Handelsunter-
nehmen zu griinden oder zu Gibernehmen.

Voraussetzungen

Die Eingangsvoraussetzungen fiir den MSc Handelsmanagement
lautet wie folgt:

¢ Ein Studienabschluss (Bachelor) einer anerkannten oster-
reichischen oder vergleichbaren ausldndischen Hochschule
und mindestens ein Jahr Berufserfahrung

oder

* eine mindestens sechsjéhrige einschlagige Berufserfahrung
(davon mindestens drei Jahre nach Abschluss der Lehrausbil-
dung), darunter mindestens ein Jahr in Fihrungsfunktion

* ein Nachweis guter Englisch-Kenntnisse (Niveau Bl wird emp-
fohlen)

* Deutsch-Kenntnisse (mind. C1 Niveau)

* Motivationsschreiben mit Lebenslauf

¢ Personliche Teilnahme am Aufnahmegesprach

Lernziele

Die Absolventen erwerben eine systematisierte und akademisier-
te Hoherqualifizierung fir den Handel. Der Lehrgang ist praxisori-
entiert und berticksichtigt durch Berufserfahrung erworbene
Kompetenzen, dadurch werden Sie beféhigt, Fihrungsaufgaben
im Handel wahrzunehmen.

Sie verfiigen iiber umfassendes praxisorientiertes Wissen in den

Bereichen:

¢ Betriebswirtschaftslehre und Rechtim Handel

¢ Handelsbetriebslehre und Warenmanagement

* Rechnungswesen

* Strategisches Marketing

¢ eCommerce

e Unternehmensfihrung

* Projektmanagement

* Business Englisch

e Leadership

* Wahlpflichtfach: wahlweise Digital Marketing oder
HR-Management im Handel

Anmeldung Tel 05 90 90 5-7289

Priifung und Abschluss

Allgemeine Priifungsinformationen

Voraussetzung zur Zulassung zu den Teilpriifungen und zur kom-
missionellen Abschlusspriifung ist der Besuch der im Curriculum
vorgeschriebenen Lehrveranstaltungen. Die Zulassung zur kom-
missionellen Abschlusspriifung ist von der positiven Beurteilung
der schriftlichen Teilpriifungen abhangig.

Im Laufe des Lehrgangs finden schriftliche bzw. mindliche Mo-
dulprifungen sowie schritliche (Haus)Arbeiten statt. Wurde eine
Prifung negativ beurteilt, oder ist ein Prifungsantritt an dem
Hauptprifungstermin aus irgendeinem Grund nicht moglich, ha-
ben die Teilnehmer/innen die Méglichkeit die Priifung zu einem
Nachtermin zu wiederholen. Eine Priifung darf zweimal wieder-
holtwerden. Die zweite Wiederholung (= der 3. Priifungsantritt) ist
eine kommissionelle Prifung.

Master Thesis

Fur den erfolgreichen Abschluss des Lehrgangs ist die Verfassung
einer wissenschaftlichen Arbeit in Form einer Master Thesis erfor-
derlich. Die Master Thesis ist eine praxisorientierte wissenschaft-
lich aufbereitete Arbeit mit einem fir den Handelsmanager rele-
vanten Thema. Die Kernaussagen der Master Thesis werden am
Ende des Lehrgangs vom Verfasser inhaltlich verteidigt und von
der Priifungskommission beurteilt. Die Beurteilung geht in das Ab-
schlusszeugnis ein. Bei der Erstellung der Master Thesis ist darauf
zu achten, dass der wissenschaftliche Anteil herausgearbeitet
wird.

Kommissionelle Abschlusspriifung

Die Lehrgangsabschlusspriifung findet in Form einer kommissio-
nellen Abschlusspriifung statt. Die miindliche kommissionelle Ab-
schlussprifung sieht vor, dass offene, integrative Fragen zu Ge-
samtzusammenhdngen im Wissensgebiet des Handelsmanage-
ments gestellt werden und umfasst somit den gesamten
Lehrgangsinhalt.

Absolventen wird der akademische Grad ,Master of Science MSc
Handelsmanagement” von der FHWien verliehen.

Organisatorische Details
Finden Sie unter: tirol.wifi.at/ba-handel

Der MSc Handelsmanagement ist eine viersemestrige berufsbe-
gleitende Ausbildung mit 630 Lehreinheiten und 120 ECTS-Punk-
ten.

Es gelten die Allgemeinen Geschéftsbedingungen des WIFI Tirol,
nachzulesen im WIFI- Kursbuch oder unter www.tirol.wifi.at/agb

Informationen zum Thema Forderungen finden Sie auf unserer
Homepage unter www.tirol.wifi.at/foerderungen
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Studienplanmatrix

|1. Semester

Modul-Nr Modultitel Typ | Modulart Vahl/Pflich Gewicht Beurteilung ECTS LE SWS
L9_MHM_1_H1 [BWLund Rechtim Handel KM P 8 60 4
h flih
H11 Unternehmensfuhrung und ILv P 50% | schriftliche Pr. 3 30 2
Ressourcenmanagement
H12 Projektmanagement LV P 10% Projektplan 2 15 1
H13 Grundziige des Rechts v P 40% schriftliche Pr. 3 15 1
H | i leh
L9_MHM_1_H2 We;r:::;zent;:eb:q:mre und M LV P 100% schriftliche Pr. 9 60 4
L9_MHM_1_H3 |[Strategisches Marketing M LV P 100% schriftl. Arbeit 4 30 2
L9_MHM_1_H4 Mitarbeiterflihrung und Arbeitsrecht im KM p 9 60 2
Handel
H41 Human Resources Management v P 50% schriftliche Pr. 5 30 2
H42 Ausbilderpriifung (inkl. Fachgespréch) v P 50% mtindliche Pr. 4 30 2
Summenzeile: 30 14
LVS = SummeSWS*LV-Wochen (15 pro Semester) 210
2. Semester
Modul-Nr Modultitel Typ | Modulart Vahl/Pflichf Gewicht Beurteilung ECTS LE SWS
L9_MHM_2_H5 [Rechnungswesen im Handel M LV P 100% schriftliche Pr. 8 45 3
Psychologie des Verkauf: d
L9_MHM_2_H6 VZ’;ia‘: f‘;z':spf;chzr auts un m| v P 100% | mindliche Pr. 3 30 2
L9_MHM_2_H7 |Business English 1 M LV P 100% schriftl. Pr. 2 15 1
L9_MHM_2_H8 |Business Research M ILV P 100% Expose 13 45 3
L9_MHM_2_H9 [Finanzen und Investition im Handel M ILV P 100% schriftl. Pr. 3 15 1
. Prasentation und
L9_MHM_2_H10 |[Social Skills M u P 100% - fonu 1 30 2
Ubungen
Summenzeile: 30 12
LVS = SummeSWS*LV-Wochen (15 pro Semester) 180
Die ersten zwei Semester entsprechen der Ausbildung zum
Akademischen Handelsmanager.
10 Berufsakademie Handel Anmeldung Tel 05 90 9
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3. Semester

Modul-Nr Modultitel Typ | Modulart Vahl/Pflichf Gewicht Beurteilung ECTS LE SWS
schriftl. und
L9_MHM_3_H11 |Busi English 2 M ILV P 100% 3 15 1
_ _3_ usiness Englis 5| mindl. (e 50%)
Wahlpflichtfach: A B
Lo_MHM_3_H124 | VanIPflichtfach: A oder M| v W | 100% | schrift. Pr. 12 60 4
A: Digital Marketing
Wahlpflichtfach: A oder B
LO_MHM_3_H128 |1 0 "Prichtiach: A oder kM| 1Ly w 12 60 4
B: HR-Management im Handel
B1: Konflil
H12B1 Konfliktmanagement und IV w 25% schriftl. Pr. 3 15 1
interkulturelle Kompetenz
H12B2 B2: Personalentwicklung ILV W 25% schriftl. Pr. 3 15 1
H12B3 B3: Ausbilder-Training: Zertifizierte/r 1Ly W 50% schriftl. und 6 30 5
Lehrlingsausbilder/in mundl. Pr.
L9_MHM_3_H13 |Leadership M ILV P 100% schriftl. Arbeit 6 30 2
A i -
L9_MHM_3_H14 |Master Thesis 1 MA|  ma P | 100% | AuSwertunes 9 45 3
beispiel
Summenzeile: 30 10
LVS = SummeSWS*LV-Wochen (15 pro Semester) 150
4. Semester
Modul-Nr Modultitel Typ | Modulart Vahl/Pflich Gewicht Beurteilung ECTS LE SWS
L9_MHM_4_M15 [Business English 3 M ILvV P 100% mundl. Pr. 3 15 1
L9_MHM_4_H16 |Unternehmensfiihrungin Handelsbetrieben| KM P 12 60 4
H161 |Unternehmensfiihrung inkl. Privatrecht ILv P 40% schriftl. Pr. 5 30 2
h, M,
H162 |Change Management und Iy P 30% | schriftl. Pr. 3 15 1
Innovationsmanagement
il h hi I
H163 Controlling, Jahresabschlussanalyse und LV p 30% Schriftl. Pr. 4 15 1
Unternehmensbewertung
L9_MHM_4_H17 |Master Thesis 2 MA MA P 100% Masterarbeit 9 15 1
K iss.
L9_MHM_4_H18 |Masterpriifung Mal  wmp P 100% ommiss 6 0 0
Prifung
Summenzeile: 30 6
LVS = SummeSWS*LV-Wochen (15 pro Semester) 90
Summe (ber alle Semester
Summenzeile: 120 42
LVS = SummeSWS*LV-Wochen (15 pro Semester) 630
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lhre Ansprechpartnerin

WIFI der Wirtschaftskammer Tirol
Egger-Lienz-Stralke 116, 6020 Innsbruck

Mag.(FH) Claudia Fritz, MSc
t: 059090 5-7289
e: claudia.fritz@wktirol.at

Das WIFI erfiillt seit 1995 die jeweils héchsten
Qualitditskriterien im Bildungsbereich.
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